
 

PRÉVISIONS BUDGÉTAIRES 2026 
 

 

 Résultats 2025 Prévisions 2026 

 

PRODUITS 

En caisse le 1er janvier et le 1er novembre 1 1 620,98 9 132,00 

Dons individuels 2 10 264,00 9 868,00  

Dons institutionnels 12 500,00 16 000,00 

TOTAL 24 384,98 35 000,00 

 

CHARGES 

Renouvellement du nom de domaine 28,95 30,00 

Honoraires du responsable de la rédaction 3 12 715,00 22 000,00 

Cachets pour Célébrer la Parole 4 600,00 300,00 

TPS 637,20 1 100,00 

TVQ 1 271,23 2 200,00 

TOTAL 15 252,38 25 630,00 

 

EXCÉDENT (ou INSUFFISANCE) 9 132,60 9 370,00 5 

                                                
1 Pour nous arrimer avec le début de l’année financière de la Société expo-bible du Québec, les mois de novembre et 
décembre ont été retirés des Résultats 2025. L’année financière commence le 1er novembre et les Prévisions budgétaires 
couvrent les mois de novembre 2025 à octobre 2026 inclusivement. 
2 Les dons individuels sont récoltés via la plateforme Zeffy. Ils proviennent des personnes qui visitent et utilisent le site web. 
3 Pour éviter une interruption des activités sur le site web, le responsable de la rédaction a réduit ses heures à partir de mars 
2025 pour tenir compte de la situation financière précaire du projet. Puisque les résultats de la campagne de financement 
2026 sont encourageants, nous projetons de reprendre l’ensemble des activités de publication sur le site web. C’est ce qui 
explique la hausse de charges au niveau des honoraires professionnelles. 
4 Un cachet de 100$ par article était versé aux auteurs des commentaires de notre chronique hebdomadaire. Ce montant 
était assumé par le diocèse de Montréal jusqu’à la fin du temps liturgique de Noël 2024. Un premier versement a été fait au 
début de l’année 2025, mais Yves Guillemette a informé les collaborateurs et collaboratrices de notre situation financière 
difficile et ils ont accepté de poursuivre leur implication de manière bénévole. 
5 L’excédent projeté nous permet de commencer l’année suivante plus sereinement à une période de l’année (janvier à mars) 
où la levée de fonds est très difficile. 
 
 


